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Que es un Hub?

• Es un centre de connexions el qual s’utilitza com un punt de entrada y 
sortida.

• La paraula hub prové de l’anglès “hub and spoke”, el qual fa referència a un 
model de transport aeri equivalent als radis d'una roda de bicicleta: tots els 
moviments dels radis tenen relació amb el centre; és a dir, totes les 
freqüències que opera una aerolínia parteixen des d'un aeroport, el qual tenen 
en comú totes les línies amb el mateix centre.

• En el argot energètic, ( i també en altres sectors industrials), un hub es un 
punt de referència o centre on es donen unes condicions de liquiditat i volum 
que fan que el preu de un producte es determina de manera independent, 
convertint-se en una referència per a la zona.

Exemples de hubs:
�La borsa: es un exemple de lloc on entrar i sortir (comprar/vendre) reuneix 
volum i liquiditat, marca preu, i segueix unes normes i es paga un fee per fer 
operacions.

�Un aeroport : Pot esser, una zona o un lloc, on es pot entrar, moure i sortir 
sense dificultats prenent compte les regles per operar-hi. Vueling té com a hub 
el aeroport de Barcelona.
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Els Hubs energètics 

�Hub físic : es un lloc o una 
zona, on es pot entrar, moure i 
sortir sense dificultats prenent 
compte de les entrades i 
sortides 

�Pro es mes lògic, construir 
un Hub com un conjunt de 
punts d’entrada i sortida, 
configurant una zona de 
moviment lliure de energia  

�Un punt d’intercanvi 
entrega/recepció no es un 
Hub, pro si pot transformar
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Els hubs historics

1985 - 1996

Henry Hub – Estados Unidos - 1985
• Proces de liberalització del gas en 

Estados Unidos dels any 80

National Balancing Point –
Reino Unido- 1996

• Primer hub virtual en 
Europa
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Els  hubs son localitzacions físiques o virtuals en  un sistema 
gasista que permeten negociacions OTC a través de o peradors de 
mercat

Ámbits de negociació

Mercat nacional de gas
• Conjunt de totes les 

transaccions de gas en un 
país

Hub gasista
• Localització, dintre de un 

sistema gasista, per a la 
transferència de títols de 
propietat

– Físics: interconnexió
física de gasoductes

– Virtuals: en el conjunt 
del sistema

Mercado organizat
de gas

• Plataforma de 
mercat, que opera 
sobre un hub

Mecanismes típics 
de compra- venta Albast del mercado

Negociació
bilateral directa

Negociació
Over-The-Counter (OTC)

Negociació a través d’ un 
operador de mercat 

(Exchange)

• Cobertura de necessitats 
físiques de gas per a la 
garantía de subministra

• Cobertura de necessitat 
a mig  o curt plaç , 
balanç de gas, gestió de 
riscos o trading 
especulatiu

– Solen ser mercats 
marginalistas
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Alternativas per el desenvolupament d’un hub gasist a en 
Posibilitat d’evolución gradual entre ellas

Hub físico

lligat a una 
infraestructura física 

concreta

Hub virtual

fundamentalment para 
operacions de balanç

de gas

Hub virtual +

Per a operacions de 
balanç de gas

a curt plaç
i de cobertura de 

riscos
a mig-llar plaç

A B C
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Els Hubs a France sont els PEG

Desembre 2004 

Gener  2005 
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La xarxa de transport de gas a Espanya té restriccio ns 
operativas estructurales consecuencia del seu disen y 

Planta de Bilbao

Planta de Barcelona

Planta de Sagunto

Planta de Cartagena

Planta de Huelva

Planta de Mugardos

C.I. Almería

C.I. Tarifa

C.I. Larrau

C.I. Irún

Zona II

Zona III

Zona IV

Zona I

Zona V

Estación de compresión

Gasoducto primario

Gasoducto secundario

Flujo entre zonas

Flujo de entrada de gas

Fuente: ENAGAS: Flujo de caudales instantáneos para 2012
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Necesitats basiques per l’existencia d’un Hub

�Varietat de actors que hi poden operar , tant de co mpra com de venta

�Volum de transaccions, en relació al tamany del merc at

�No restriccions entre punts entrada - sortida.

�Un operador físic del mercat de intercanvis que pos sibiliti /limita les 
transaccions possibles

�Un operador de mercat que actua sempre entre dues p art que garanteix 
a ambdues les operacions sense que elles es conegui n

�Sistema de previsions i nominacions estricte d’us d e les 
infraestructures

�Sistema d’equilibri del balanç de energia per via co stos econòmics (les 
desviacions entre previsió i us real tenen un cost d e mercat)
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La creació dels Hubs de gas 
natural a Europa

12
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El tamany del mercat europeu
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El aprovisionament  del mercat europeu
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Les xarxes d’aprovisionament  europeu

20

6 

40?

22

35

12

15



16

Confidencial

Les xarxes d’aprovisionament  europeu
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Els hubs europeus surten de la liberalització del se ctor 
gasista

Dècada dels 2000

En Europa Continental, els hubs es desenvolupen  a partir del any 
2000

• Impulsats  per la progressiva liberalització dels mercats de gas, guiada per 
la proposta de la UE de 1998

Principals condicions per al 
desenvolupament  dels hubs

• Liberalització del 
mercat

• Trencada dels  
monopolis de accés a 
les xarxes de transport  
de tercers 

• Flexibilització dels 
contractes de 
subministrament

TIGF

PEG Sud

PEG Nord

NBP

PSV

Zeebrugge

CEGH

TTF

GTF

GASPOOL

NCG

AOC
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Indicadors no standars de la liquiditat dels hubs  

�Volum: informat per els operadors de transport ( diferents mètodes càlcul, a 
vegades inclou contractes bilaterals)

�Volum : informat per els traders
�Volum : informat per agencies de reporting 

�Churn ratio : com a nombre de vegades que el as canvia de mans abans de 
ser entregat a client consumidor

�Nombre de productes oferts al hub

�Diferencies de preus entre oferta/demanda dels productes
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Indicadors no standars de la liquiditat dels hubs  
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Indicadors no standars de la liquiditat dels hubs  
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Indicadors no standars de la liquiditat dels hubs  
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Indicadors no standars de la liquiditat dels hubs  
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Correlació de preus entre diferents Hubs  

Com mes interconnexió mes propers son els preus
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Els hubs i les plataformes electròniques de negocia ció
de gas  a Europa
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Prespectivas d’evolució dels Hubs europeus  

�NBP:  reducció de volum

�TTF:   continuar creixent

�Zee: Potencial dormit

�NGC/GASPOOL: Potencial y continua creixent

�Nous Hubs 2014-2020:

� Polonia  15 bcm

� Espanya  31 bcm
� Turkia      45  bcm
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Les perspectives de creació de un 
Hub de gas a Espanya



27

Confidencial



28

Confidencial

La legislació europea está impulsant  la creació de hu bs 
per a donar senyals de preu als mecanismes de balan ç

Directiva 
2009/73/CE

Normas 
comunes para 

el mercado 
interior de gas 

natural

Homogenei-
zación de los 
códigos de 
red para el 
balance de 

gas en Europa 
(ACER1)

Visión para un 
modelo 
objetivo 

gasista en 
Europa
(CEER2)

Adaptaciones 
a la Ley de 

Hidrocarburos 
Española

Informe de 
medidas de la 
CNE sobre el 

mercado 
mayorista de 
gas natural

1. Agencia para la Cooperación de los Reguladores de Energía  2. Council of European Energy Regulators 

Principal legislació elaborada
Conclusions del marc normatiu 

actual y proper

• El marc regulador de mes 
influencia per a la creació del hub 
de gas a Espanya es el europeu

• La UE ha optat por una alternativa 
de desenvolupament  dels mercats 
de gas que preveu la gestió dels 
balanços del sistema ( xarxa) a 
través de mecanismes de mercat

• Els hubs de gas virtuals que 
permetin negociacions spot son 
una alternativa plausible per a 
complir aquesta  normativa

– Pro no es necessariament la 
solució única ni immediata
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Un estudi del maig 2013 va analitzar 6 temes clau p er el 
desenvolupament  d’un hub de gas a España

Contexte – La compra-venta de gas i els hubs de gas

Caracterització de los hubs de gas en Europa 
continental i dels mercats organitzats associats

Marc regulatori en Europa i en España

Lliçons apresses del desenvolupament  de hubs de 
gas a Estats Units i a Europa

Característiques del sistema de gas espanyol

Oportunitats i riscos associats al desenvolupament 
d’un hub de gas a Espanya

1

2

3

4

5

6
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Existeixen 10 factores clau d’éxit para el 
desenvolupament  d’un hub gasista

• Mercat de gas liberalitzat
• Disponibilitat en volum d’oferta de gas
• Elasticitat en els preus de l’oferta de gas
• Flexibilitat en volum de la demanda de gas
• Context de mercat d'excés de oferta de gas

Específics per a un hub físic

• Vinculació a nusos de 
infraestructures de gas de gran 
capacitat

• Vinculació a fluxos de gas de 
importació y exportació

Específics per a un hub virtual

• Normes operatives del sistema de 
gas consistents amb el 
desenvolupament del hub

• Xarxes de transport sense 
restriccions operatives estructurals 
o amb procediments per a la seva 
gestió i resolució

• Presencia de al menys un operador 
de mercat

Factors clau de èxit para el desenvolupament d’un hub gasista

1
2
3
4
5

6

7

8

9

10

Experiències 
històriques 

dels primers 
hubs

(HH, NBP)

Anàlisis de  
hubs de 
gas de  
Europa 

continental
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El sistema de gas espanyol necessita una evolució pe r a 
garantir el desenvolupament amb èxit d’un hub de ga s

Mercat de gas liberalitzat

Disponibilitat en volum d’oferta de gas

Elasticitat en els preus de l’oferta de gas

Flexibilitat en volum de la demanda de 
gas

Context de mercat de excés de oferta de 
gas

Vinculació a nusos de infraestructures de 
gas de gran capacitat

Vinculació a fluxos de gas de importació
y exportació

Normes operatives del sistema de gas 
consistents amb el hub

Xarxes de transport sense restriccions 
operatives estructurals

Presencia de al menys un operador de 
mercat

Procés de liberalització del mercat des 1998 (excepte la Tarifa de 
Últim Recurs)

Sense producció pròpia, gasoductes sense flexibilitat de destí, pes 
molt rellevant del GNL potencialment flexible

Contractes de aprovisionament a llarg plaç indexats a preus del 
petroli, no obstant, possibilitat d’arbitrar amb GNL

30% de la demanda de gas està al sector de generacióEléctrica, amb 
demanda flexible segons senyals de preu electricitat-gas

Reducció de la demanda de gas en Espanya, pro preus creixents del 
gas degut al increment de la demanda mundial

Xarxa de transport distribuïda: 12 entrades: 6 regasificadoras y 6 
connexions internacionals de capacitat limitada

Relatiu aïllament del sistema europeu, gran capacitat de importació
de GNL

Requeriments de balanç poc estrictes i sanciones por incompliments 
poc significatives, sistema de peatge postal

Restriccions operatives estructurals per al transport del gas entre 
algunes  zones del sistema de gas espanyol

Creació recent del Iberian Gas Hub,  OMIEGas no operatiu encara

1

2

3

4

5

6

7

8

9

10

Factors clau d'èxit Compliment del sistema de gas espanyol
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Totes les alternatives presenten oportunitats i ris cos 

Hub físic
lligat a una infraestructura 

física concreta

• Permet establir de manera 
senzilla un punt de referència i 
una senyal de preus local

• No necessita adequació de la 
xarxa de gas

• Risc de baixa liquiditat al tenir 
àmbit restringit

• Generació de una senyal de 
preus no representativa del 
conjunt del sistema

• Dificultat para complir amb la 
legislació europea

• Potencials restriccions per el 
creixement de la liquiditat

Hub virtual
Per a operacions
de balanç de gas

• Major liquiditat potencial

• Permet negociacions de 
productes de balanç per a tot el 
sistema

• Adaptació a las directrius 
europees

• Sense limitació de creixement

• Risc de baixa liquiditat

• Falta d’incentius dels agents a 
contractar serveis de balanç

• Risc d’aparició de costos de 
virtualització no coberts

Hub virtual per a 
operacions de balanç de 

gas i de cobertura de 
riscos

• Acces a major liquiditat

• Major atractiu - Oferta de 
productes mes amplia

• Adaptació a las directrius 
europees

• Sin limitació de creixemient

• Desacoblament entre preus del 
hub i els aprovisionaments

• Risc de liquiditat insuficient

• Falta d’incentius dels agents a 
contractar serveis de balanç

• Risc d’aparició de costos de 
virtualització no coberts

• Major ventall de productes pot 
reduir la liquiditat de cada un

A B C

✓

✓

✗

✗

✗
✗

✓
✓

✗
✗
✗

✓
✓

✓
✓

✗
✗
✗

✓
✓

✗

✗
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Las Normes de Gestió del Sistema de Gas en Espanya
no fomentan un desenvolupament adequat del hub

Requeriments
de balanç mes estrictes

• Las requeriments de balanç de xarxa a 
Espanya son menys exigents que en 
altres països Europa, i aixó desmotiva  
les transaccions de compra-venta de 
gas para funcions de balanç

• Los peatges de regasificació y transport 
inclouen el dret d’una capacitat de 
magatzem operatiu del 50% de las 
nominacions diàries. 

• Els costos por desblanç son inferiors a 
altres països europeus

– Per excés fins el 20%, 1,1 vegades el cànon 
de magatzem GNL (0,03167 € /MWh en 2012)

– Per excés entre el 20 y el 50%, 1,5 vegades el 
cànon de magatzem de GNL

– Per excés por encima del 50%, 10 veces el 
cànon de magatzem de GNL

– Per defecte, 1,1 vegades el cànon de 
magatzem de GNL

Adaptació del sistema
de peatges de transport

Espanya existeix un sistema de peatges 
de transport de tipus postal

• Nomes lligat al punto de connexió del 
consum del client final, sense tenir en 
compte per on entre el gas el 
comercialitzador

S’etudia un canvi de sistema de tarifes de 
transport de gas basat en Entry-Exit on la 
contractació ATR es funció dels punts de 
las entrades y sortides al sistema

• Aquest model incentivaria la negociació
en el hub, doncs permet que tot el gas 
dintre de la zona virtual tingui el mateix 
preu, al que se li afegeix el cost del punt 
de sortida. 
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Conclusions
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Conclusions (1 de 3) 

�Pro si qu’es compleixen alguns requisits per el bon  funcionament 

1. Modificar la llei del sector per crear el mercat organitzat i la figura del operador del 
mercat ( en curs anunciat per el govern)

2. Designar el Operador del mercat, prèvia acreditació de la seva independència i 
competència técnica, que quedarà sota la supervisió del regulador 

3. El Operador del mercat, junt amb el Gestor Técnic del sistema gas, elaboraran les 
propostes de regles de funcionament, que aprovarà el regulador 

4. Fomentar la liquiditat del mercat mitjançant algunes obligacions de compra al hub, 
p.e. els transportistes per gas de operació compressors i gas taló, i ajustar el  balanç
gas amb mecanismes de mercat, implicant els comercialitzadors

�Hi ha bones condicions de disponibilitat i accés a les infraestructures

�S’estan impulsant les millores a realitzar

�Al 2012, la CNE, avui integrada a la CNMC va dissen yar un full de ruta 
per construir un hub de gas a Espanya

�No es compleixen totes les condicions per un hub de  gas avui
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Conclusions (2 de 3)

� I s’ha creat un Clearing Members qu’estudia treball ar amb amdos

�S’han creat dos Plataformes  de trading
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Conclusions (3 de 3)

� El govern ho impulsa

�Hi ha bones condicions de entorn (crisis Rússia- Ucraïna, Comissari Energia)

�Es van creant les condicions necessàries

�Mes actors s’apuntan a les Plataformes  de trading
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�Integració de Plataformes  Europeas de trading
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Annexes 
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Evolució dels Hubs europeus
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Evolució dels Hubs europeus
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Evolució dels Hubs europeus
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Evolució dels Hubs europeus
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Evolució dels Hubs europeus
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Evolució dels Hubs europeus
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Evolució dels Hubs europeus
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Muchas gracias


