
Internacionalització
d’enginyeries / consultories 

Enginyers Industrials de Catalunya
5 de febrer de 2013



“Les àrees de màrqueting i vendes són les funcions 
decisives per a les empreses en aquests moments. 

Necessiten vendre més i de manera diferent.“

Cinco Días, 16 de juny de 2011



El fre ocult a la internacionalització: la por al fracàs



Requisits per internacionalitzar-se



El moment adequat



Què contracta realment el client 
a una enginyeria / consultoria? 



Gestió internacional de la marca



Demanda dels serveis: com crear-ne? 



Gràcies


